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Chambre France-Suisse

pour le commerce & l'industrie



Théme:

«Approcher et négocier avec les grands comptes»

Public:
Directeurs Généraux - Directeurs Commerciaux - Key
Account Manager - Directeurs Marketing

Lieu:

Chambre France-Suisse pour le commerce et I'industrie
route de Chéne 5+ 1207 Geneve

2¢meétage

Heure:

08h15 > 10h00

Theme: «Approcher et négocier avec les grands comptes»

accueil des participants — Café/Croissant

tour de table, présentation de chaque participant Le KEY ACCOUNT MANAGEMENT, ou comment développer des liens et

: : . relations Gagnant- Gagnant au sein d’'un grand compte ?
intervention de Eric Manck g 9 9 P

session Q/R & discussions De la PME a la grande entreprise dite global player, il est devenu essentiel de
comprendre et d'exécuter une stratégie GRAND COMPTE.

fin des travaux




Nom de la Société

Adresse

Code postal Ville

Pays

Site internet

Tél E-mail

Participant

Nom

Prénom
Fonction

Tél direct E-mail

Remarques

Renseignements et inscriptions :

Lydie Fernandez Ifernandez@cfsci.ch Tél:+ 41228490570 Fax:+ 41227350133

Réservé aux membres de la Chambre France-Suisse pour le commerce et I'industrie
20 participants maximum inscriptions par ordre d’arrivée




