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Congue par des entrepreneurs au service d'autres entrepreneurs

s Qenéra

e Geston d
W <9

Evaluation de ’ ‘ Droit / Aspects
I'entreprise / legaux

Choix du Cédant / ‘anachs | — \l Direction / RH

Repreneur
Fiscalité \ H

\

Assurances /
Prévoyances

Financement

0 |
FORUM D’'AFFAIRES FRANCO-SUISSE 2010 02/09/10 - 5




anactis

Anactis se base sur la plateforme d'échange d’'information, SBN
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Spin Off d’Anactis SA.
Statut: SA depuis Fév 2010,
Capital CHF 0.57 mios

02/09/10 - 6



a Forum d’Affaires

e ... REPRISE D’ENTREPRISES EN SUISSE

Sommaire

v' Situation du marché de lareprise de sociétés en Suisse

FORUM D’'AFFAIRES FRANCO-SUISSE 2010 02/09/10 - 7



a Forum d'Affaires

Franco-Suisse
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Entreprises a céder dans les 5 ans selon le nombre d’employés
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Soutien demandé lors de la cession / reprise de sociétés

Pertinence des sujets de conseil Utilisation des offres

Reglement d’aspects juridiques
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Ventreprise

Structure de financement optimale

Type de succession
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adequale
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Source: University of St.Gallen, Fév 2009
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Difficultés pour un cédant / un repreneur !

1. Qui cede quoi et qui souhaite reprendre quoi ?
Il n’existe pas de bases de données organisées relatant quelles entreprises sont
a céder / a reprendre = Utiliser la plateforme Swiss Business Network.

2. A qui s’adresser ?
Le marché est inondé de consultants indépendants opérant seuls (free lance) et
qui ne couvrent qu’un aspect précis du champ de problemes a solutionner, alors
gue tous les élements sont interdépendants - S’adresser a un cabinet de
conseil indépendant, tel qu’Anactis, capable de gérer toutes les facettes.

3. Confidentialité

Le cédant ou le Reprenant veut souvent garder la confidentialité et hésite a
communiquer sa véritable intention - Se confier a un cabinet de consell
indépendant, tel qu’Anactis.
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La gestion du processus de cession et de reprise

Anactis a été concue par des entrepreneurs au service d’autres entrepreneurs, est dirigée par des
entrepreneurs expeérimentés qui font appel a leur vaste réseau d’experts pour les études pointues.

Anactis explore le marché des sociétés a céder - Met en relation les acteurs - Analyse leur
situation - Elabore les options - Recherche le financement — Elabore le dispositif juridique etc.)

Un soutien ciblé en 5 étapes pour réussir la cession / reprise \
\

TRANSITION \\ MISE EN OEUVRE

\ . :
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\
MBI, LBO, IPO etc. , formelle

Conseils divers pour
la consolidation

INITIALISATION OPTIONS PREPARATION

Objectifs Structure bilan,
Elaboration Fortune privée &

Participants / Réles S .
d’options et commerciale

ransfert relations l

Processus (étapes, analyse critique

délais) (liberté de Recherche de d’affaire

partenaires

manceuvre) Choix du type de /

Due Diligence Financement /

Source: Planification et gestion des finances: CS 2010
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Cession et reprise d’'un centre d'impression
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Extension géographique d'un centre medical

Mandat choix stratégique: mise en réseau de cabinets medicaux

difficultés: nouveau modele d’'affaire sans référentiel, technologie pas
encore mature pour un fonctionnement en réseau (transfert de données)

extension: par acquisition de partenaires et création de nouveaux
cabinets

Résultats: amélioration qualitative des diagnostics par I'évaluation centralisée

CA annuel et rendement triplés en I'espace de 5 ans
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Concue et dirigée par des entrepreneurs, Anactis Consulting SA et ses partenaires
élaborent pour vous les meilleures options, vous déchargent de la gestion du
processus de cession et de reprise et vous accompagnent dans la mise en ceuvre.

on genrale - Gestion dy

www.anactis.ch

www.sbnetwork.ch
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